
AIによる深い洞察が 
企業データの価値を最大化

dotData Insight は、業務部門が主役のビジネスアナリティクスを実
現する革新的なデータ分析プラットフォームです。dotDataのAIが発
見するデータに隠れたパターン（特徴量）を、BIツールのような直感
的で使いやすいインターフェースを通じて提供します。これにより、
業務部門は、自らデータからインサイトを導き出し、迅速かつ効果
的なデータ駆動の意思決定をサポートします。dotData Insightを利
用することで、企業はデータの価値を最大限に活用し、ビジネスの
成長を加速させることが可能となります。

業務データのパターンを網羅的に探索
dotData Insight は、多種多様な業務データから、自動で数十万から数百万ものパターンを生成・探索し、ビ
ジネスの目的と関連性の高い重要なパターン（特徴量）を発見し、手作業による仮説検証では見つけること
が難しい新たなインサイトを導き出します。また、例えば「過去3ヶ月で特定の製品を5回以上購入したお客
様がリピート購入者になる可能性が1.5倍に高まる」といった、明確な傾向が現れる「条件」をビジネスセグ
メントとして自動で特定します。これにより、分析結果がブラックボックスになることを防ぎ、業務部門の結果
の理解を促進し納得感を高めます。

生成AIによるビジネス仮説の生成
dotData Insight は、発見したビジネスセグメントを生成AIと統合することで、その背後にある要因や理由に
関する仮説を自動的に生成します。ユーザーは、生成AIを壁打ち相手として活用し、業務知識をフィードバッ
クとして提供することで、ビジネス戦略の立案や施策の実行に向けた仮説を対話的に洗練することができま
す。また、データクレンジングのような前処理や、特徴量やチャートの読み解きなど、dotData Insightの生成AI
がデータ分析に不慣れな業務部門のユーザーをさまざまな角度から支援します。

構造化・非構造化データからマルチモーダルなパターンを発見
dotData Insight は、多数のテーブルからなる複数表を入力として、業務の生データから特徴量を発見するこ
とができます。また、基本的な数値データやカテゴリデータだけではなく、時系列データ、トランザクションデ
ータ、さらにはテキストのような非構造データも統合して分析します。この多様な構造化・非構造化データソ
ースから、マルチモーダルなパターンを発見し、新たなインサイトを提供します。 

直感的でわかりやすいインターフェース
dotData Insight は、業務部門のユーザーを前提として、AIや機械学習の技術的なコンセプトや用語を避け、
データの入力から特徴量の発見、ビジネスセグメントの特定、そして生成AIによる仮説生成に至るまで、デー
タ分析の専門知識がない業務部門のユーザーでも直感的に操作できるインターフェースを採用しています。
また、各種チャートの可視化やビジネスKPIの計算などの分析機能をリアルタイムかつインタラクティブに実
施することで、BI（ビジネスインテリジェンス）のような感覚で、深いインサイトを発見することができます。
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“dotDataは、多数のデータセット
を横断して、新しく透明性の高い
特徴量を自動的に生成する独自
の機能を有しています。”

dotData社は、 AWS
から機械学習コンピ
テンシーパートナー
として認定されてい
る世界でわずか9社
のうちの1社です。

“専門スキルがなくても仮説検
証が行いやすいdotDataは、
現場主導によるAI活用を進め
る上で非常に有用なツール
です。”

三井住友信託銀行株式会社
個人企画部データ・マネジメントチーム

調査役　近藤敬佑氏



製品の特徴
dotData Insight は、 業務部門が主役のデータ分析のツールであり、データサイエンティストのような高度なAI
の知識やスキルがなくても、業務データからビジネスの目的に応じたインサイトや仮説を導き出すことができま
す。dotDataのAIと生成AIの融合によって、ビジネスの現場主導のデータドリブンな意思決定を実現しましょう。

AIによるインサイトの発見
dotData独自のAIが、多種多様な業務データから、自動で数十万から数百万もの仮説を生成・探索し、ビジ
ネスの目的と関連性の高い重要なパターン（特徴量）を発見し、手作業による仮説検証では見つけること
が難しい新たなインサイトを導き出します。 

ビジネスセグメントを自動的に決定
dotData Insight は、例えば「過去3ヶ月で特定の製品を5回以上購入したお客様がリピート購入者になる
可能性が1.5倍に高まる」といった、明確な傾向が現れる「条件」をビジネスセグメントとして自動で特定し
ます。これにより、分析結果がブラックボックスになることを防ぎ、業務部門の結果の理解と納得感を促進
します。 

生成AIによるビジネス仮説の生成
dotData Insight は、発見したビジネスセグメントを生成AIと統合することで、その背後にある要因や理由
に関する仮説を自動的に生成します。ユーザーは、生成AIを壁打ち相手として活用し、業務知識をフィード
バックとして提供することで、ビジネス戦略の立案や施策の実行に向けた仮説を対話的に洗練することが
できます。 

シンプルで直感的なインターフェース
dotData Insight は、AIや機械学習の技術的なコンセプトや用語を避け、データの入力から特徴量の発見、
ビジネスセグメントの同定、そして生成AIによる仮説生成に至るまで、データ分析の専門知識がない業務
部門のユーザーでも直感的に操作できるインターフェースを採用しています。 

リアルタイムでインタラクティブな可視化と分析
dotData Insight は、様々なチャートの可視化やビジネスKPIの計算などの分析機能をリアルタイムかつ
インタラクティブに実施できます。さらに、ユーザー数の増加に合わせて自動的にスケールアウトするアー
キテクチャを採用しており、組織の規模にかかわらず、データドリブンな意思決定を強力にサポートします。 

マルチモーダルパターンの発見
dotData Insight は、基本的な数値データやカテゴリデータだけではなく、時系列データ、トランザクション
データ、さらにはテキストのような非構造データも統合して分析します。この多様な構造化・非構造化デー
タソースから、マルチモーダルなパターンを発見し、新たなインサイトを提供します。 
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“dotDataの特徴量を通じた営
業活動や顧客接点におけるデ
ータの有効性が実感できたこ
とで、データドリブンな発想を
持つ風土が醸成されつつあり、
社員・代理店のDXが飛躍的に
進んでいます 。”

三井住友海上火災保険株式会社
　　　　ビジネスデザイン部

　　　　データサイエンスチーム
　　　　　シニアアドバイザー

　　　　　　　　松村　隆司氏

“特徴量から炙り出される消費
者の価値観によって、商品の魅
力を最大限に伝えることがで
きるようになり、店舗の売上向
上につながっていますす 。”

株式会社ローソン
　　　　マーケティング戦略本部

　　　　デジタルマーケティング部
シニアマネジャー

　　　　　　　小林　敏郎氏


